
FÖRETAGSINTRODUKTION



EN SYSTEMATISK INSATS MED HÄNSYN 

TILL HELA VERKSAMHETEN ÄR NYCKELN 

TILL ATT LEVERERA HÅLLBARA VÄRDEN
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Business Focus erbjuder affärs- och lednings-
konsultation. Våra huvudområden är affärs-, 
produkt- och marknadsutveckling för produkter 
och tjänster inom B2B och B2C. 

Med omfattande praktisk erfarenhet och 
kunskap inom våra valda kärnområden utvecklar 
vi affärer på strategisk och operativ nivå. Från 
idé och lansering till expansion och tillväxt.

O M  B U S I N E S S  F O C U S



VISION
VARA EN NATURLIG PARTNER TILL ALLA FÖRETAG SOM VILL UTVECKLA SIN AFFÄR.

MISSION
MED AFFÄREN I FOKUS SKAPA HÅLLBARA OCH MÄTBARA VÄRDEN FÖR VÅRA KUNDER.

VÄRDERINGAR
ꙩ ENGAGEMANG - Tydligt engagemang tillsammans med kunskap & erfarenhet skapar resultat.

ꙩ NYFIKENHET - Utmana status quo & undersök alternativa möjligheter för ett ännu bättre utfall.

ꙩ PROFESSIONALISM - Ansvarstagande yrkesstolthet är vår grund för kvalitet & relevans av utfört arbete.

Vi har betydande erfarenhet från optimering och 
affärsutveckling inom de flesta funktioner av 
verksamheten, från produktion och inköp till produkt-
& tjänsteutveckling, paketering, marknadsföring, 
förhandling, försäljning, tillväxt och expansion. 

Vår gemensamma grund ligger bergfast
i att utveckla och göra bra affärer.

Den känslan är inkapslad i vårt DNA.

O M  B U S I N E S S  F O C U S
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V I L K A  V I  Ä R

Vi startade Business Focus 2011 med huvudsyftet att stödja, stärka och utveckla företag inom affärsutveckling.
Business Focus är specialiserade på affärs-, produkt- och marknadsutveckling. Vi levererar bevisat värde baserat på
genomförda projekt, erfarenhet och kunskap från våra år av exekutiva befattningar. Våra kunder sträcker sig från
små, stora noterade och onoterade företag till start-ups och scale-ups i Sverige och utomlands.

LARS SVENSSON
Grundare

MAGNUS LUNDBERG
Grundare

Entreprenör med passion för nystartade 
företag. Bakgrund inom försäljning och inköp 
från flera olika affärssegment, både inom B2B 
och B2C. Plus 20 år med att skapa affärsvärde 

i stora företag och i nystartade satsningar. 

Bakgrund från företagsledande befattningar 
inom försäljning, marknad och inköp i flera 

internationella företag. Mer än 20 års erfarenhet av 
affärsutveckling för B2X i olika branscher för nystartade, 

mindre och större företag i Norden och Europa.
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FREDRIK HULTNER
Partner

Bakgrund som systemutvecklare med mer än 20 
års erfarenhet av internationell försäljning- och 

försäljningsledning. Från start-up till uppskalning 
och stora företag och koncerner inom Telekom, 

IT, Cleantech, CyberSäkerhet och Försäkring. 
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V A D   V I   G Ö R

Business Focus är ett företag inom affärs- och ledningskonsultation.

”Vi strävar efter att leverera värde till våra kunder genom att utföra professionellt arbete och ge 
expertråd för våra tre kärnområden inom företagande och dess operationella verksamhet”

AFFÄRS-
UTVECKLING

PRODUKT-
UTVECKLING

MARKNADS-
UTVECKLING

ꙩ Bolagsstrategi och affärsmodeller

ꙩ Industri- och kundsegment

ꙩ Koncept och marknadsplan

ꙩ Försäljning och processer

ꙩ Resurser och kompetenser

ꙩ Marknads- och kanalstrategi

ꙩ Affärs- och konkurrentanalys

ꙩ Marknadspositionering

ꙩ Utveckling av marknadsbudskap

ꙩ Kommunikation

TILLVÄXT ORIENTERING ANALYS

ꙩ Produkthantering och strategi

ꙩ Produkt- och serviceerbjudanden

ꙩ Innovationshantering

ꙩ Produktplanering

ꙩ Prismodeller
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H U R   V I   J O B B A R

DIALOG
UPPDRAG &

OMFATTNING

ANALYS
KAN VI MÖTA

BEHOVEN

FÖRVÄNTNINGAR
KUNDENS MÅL &

TIDPLAN

För att säkra framgångsrika projekt för båda parter tillämpar vi en snabb och effektiv 5-stegsprocess. 

SAMARBETE
OFFERT & 

AVTAL

GENOMFÖRANDE
UTFALL &

GRANSKNING

På Business Focus arbetar vi intensivt och passionerat för att leverera mätbara och 
bestående värden till våra kunder. Vi går inte vidare med en affärsmöjlighet om vi 
inte är övertygade att vi kan tillgodose kundens förväntningar - eller överträffa dem. 

1-2 VECKOR
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E X E M P E L  P Å  U P P D R A G

UPPDRAG
AFFÄRSUTVECKLING

SaaS

UPPDRAG
PRODUKTUTVECKLING

Greentech

UPPDRAG
MARKNADSUTVECKLING

Mediatech

OMFATTNING
Utveckla en B2B- och B2B2C-
affärsstrategi med relevanta 

och konkurrenskraftiga 
prismodeller. Identifiera 
kundsegment och skapa 

förpackningar. Avtala och 
genomföra komplex försäljning 
till internationella kunder inom 

flera segment. 

RESULTAT
Kontrakterade framgångsrikt 

kunder inom kategorierna 
Försäkring, Ekonomi, Telekom 

och Detaljhandel på tio 
Europeiska marknader med 

genomförda kundmarknads-
erbjudanden och lanseringar.

OMFATTNING
Bedöma produktspecifikationer, 

stödja produktutveckling 
identifiera och genomföra en 

analys av konkurrenter samt för 
konkurrenskraftig teknik. 

Presentera produkten på den 
globala marknaden. Skapa en 
grund och struktur att sälja. 

RESULTAT
Introducerade framgångsrikt 
produkten för kunder på tre 

kontinenter, Nordamerika, Asien 
och Europa. 

Bidrog till flera produktändringar 
och effektivseringar i produktionen 
samt uppsättning och drift av CRM.

OMFATTNING
Utvärdera och analysera 

företaget och dess 
teknikplattform framför en större 

finansiell investering och en 
planerad övergång till en 

utvecklingsfas inom försäljning. 
Genomföra en bred utifrån-in-syn 

med djupare analys samt 
intervjuer med nyckelpersoner.

RESULTAT
Levererade framgångsrikt flera 

förändringar av företagets 
strategiska färdplan genom vår 

rapport som täckte 
teknikplattform, affärsstrategi 

och marknadserbjudande.

UPPDRAG
KONKURRENTANALYS

CX/HR-lösning

OMFATTNING
Analysera och utvärdera utvalda 

konkurrenter (ex. produkt-
specifikationer, policy, 

marknadsbudskap, marknader, 
nyckelkunder, teknik, säkerhet, 
affärserbjudande, prismodell, 

etablering med mera).

RESULTAT
Överträffade kundens 

förväntningar av inhämtning, 
sammanställning och analys. 
Levererades till kund inklusive 

konklusioner och förslag på 
konkreta åtgärder utöver 

presenterade fakta.  
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Vi associerar vårt konsultarbete med 
kvalitet, service och fokus på kunden. 

Vi erbjuder flexibelt konsultstöd och 
mätbart värde till ert företag. 

ꙩ Projektorienterad konsultation
ꙩ Uppgiftsfokuserad konsultation
ꙩ Interimsuppdrag
ꙩ Långsiktiga ersättningsroller
ꙩ Rådgivning 

V Å R A  T J Ä N S T E R

KONSULTATION
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1) EN UTIFRÅN-IN-BEDÖMNING
En professionell syn på företaget / marknaden / kunder / produkter och 
tjänster och den övergripande konkurrenskraften. 

2) EN OMFATTANDE ANALYS & RAPPORT
En faktabaserad fördjupad analys av affärsmodellen och strategin samt 
specifika områden från operativ och strategisk nivå. Inkluderar intervjuer 
med ägare, styrelseledamöter och intressenter. 

3) FÖRSLAG TILL FOKUS- & HANDLINGSPLAN
Baserat på steg 1 och 2 utvecklas en handlingsplan med föreslagna 
aktiviteter och fokusområden. 

4) GENOMFÖRANDE & GRANSKNING
Vi kan leda, vara en del av eller ge råd kring genomförandet av de 
identifierade behoven, möjligheterna och förändringarna från steg 1-3. 

OUTSIDE-IN-VIEW
Ett konsultpaket som kan appliceras i sin 
helhet eller i utvalda delar. 

E X E M P E L  P Å  P R O J E K T O R I E N T E R A D  K O N S U L T A T I O N



KONKURRENTANALYS

E X E M P E L  P Å  U P P G I F T S F O K U S E R A D  K O N S U L T A T I O N

Anpassad och företagsexklusiv konkurrentanalys 
utifrån överenskommet urval av innehåll.

Kunskap om sina konkurrenter kan vara avgörande!

• Bolagsfakta
• Segmentering
• Positionering
• Huvudsakliga marknadsbudskap
• Företagets vision, mission, värderingar
• Nyckelkunder
• Kommunicerade affärsvärden
• Kontaktintryck
• Affärsmodell och Prismodell
• Erbjudande
• Priser
• Tjänst-/produktspecifikationer 
• IT-plattform – hosting, API, lagring 
• Integrationsmöjligheter

• Webbplatsanalys - struktur, storlek, SEO-data
• CMS, CRM, Chat, automatiserad marknadsföring
• Webbplatsinnehåll och omfattning
• Tjänsteinteraktion, kontaktvägar
• Marknadskommunikation
• Sociala medier - kanaler, engagemangsgrad
• Införsäljningstema
• Regulatoriskt
• Säkerhet
• Integritet
• Supporterbjudande
• Språk - webb, tjänst, support 
• Kundbetyg / recensioner
• SWOT
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Den dagliga driften av företag och att
parallellt utveckla och växa en verksamhet
ställer krav – finns alla förutsättningar?

ꙩ Finns drivkraften?
ꙩ Finns tiden?
ꙩ Finns tillgängliga resurser?
ꙩ Finns aktuell kompetens?
ꙩ Finns en budget?

Primära fördelar

1) Tids- och kostnadseffektivt jmf. rekrytera / anställa / utbilda.
2) Har relevant kunskap och erfarenhet inom området.
3) Anlitad endast för uppgiften och den tid behovet finns.

E X T E R N A  R E S U R S E R

SUPPORT UTIFRÅN?
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P R I S M O D E L L

Vi erbjuder en flexibel 
ersättningsmodell med 
alternativ som kan tillämpas 
individuellt eller tillsammans.

✓Fast
✓Variabel
✓Ägarandelar
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FÖRETAG SOM REGELBUNDET LÅTER SYNA SIN

VERKSAMHET STÄRKER SIN KONKURRENSKRAFT

VI VET - I MER ÄN 10 ÅR HAR VI FÅTT FÖRMÅNEN

ATT BISTÅ FÖRETAG INOM AFFÄRSUTVECKLING
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Tack!
Vi finns här för eventuella frågor. 

BUSINESS FOCUS SVENSKA AB | GRUNDAT 2011 | 556866 -3867 | DROTTNINGGATAN 86 SE-111 36 STOCKHOLM | BOX 38172 SE-100 64 STOCKHOLM | WWW.BUSINESSFOCUS.SE | INFO@BUSINESSFOCUS.SE | +46 8 410 604 30 

Lars Svensson
lars.svensson@businessfocus.se
+46 708 795 007

Magnus Lundberg
magnus.lundberg@businessfocus.se
+46 708 797 042

Fredrik Hultner
fredrik.hultner@businessfocus.se
+46 702 091 810


